
 

ICP Workshop: In 3 Stunden zum 
glasklaren B2B-Kundenprofil 
Das Praxis-Format von triveo Telemarketing für maximale Treffsicherheit im 
Vertrieb und Neukundengewinnung. 

1. Auf einen Blick: Das Workshop-Angebot 

Kriterium Details & Leistungen 

  

Format & Dauer 3 Stunden intensiver Praxis-Workshop (Online oder Vor-Ort) 

Investment 499,00 € zzgl. MwSt. (Festpreis) 

Exklusiver Bonus 500 qualifizierte B2B-Adressen KOSTENLOS inklusive! 

Zielgruppe Geschäftsführer, Vertriebsleiter, Marketingverantwortliche & 
B2B-Sales Teams 

2. Die 3 zentralen Workshop-Bausteine 

Keine graue Theorie – in 3 Stunden erarbeiten wir konkrete Ergebnisse, die Sie direkt am 
nächsten Tag in Ihrem Vertrieb einsetzen können: 

Baustein 1: Schärfung Ihres Ideal Customer Profiles (ICP) 
● Präzise Definition Ihrer Traumkunden (Branche, Unternehmensgröße, Region, 

Tech-Stack, Schmerzpunkte). 
● Vermeidung von Streuverlusten durch klare Abgrenzung von "Ungeeigneten Kunden". 
● Analyse bisheriger Top-Kunden zur Ableitung gemeinsamer Erfolgsmerkmale. 

Baustein 2: USP-Stories für Ihre relevanten Entscheider 
● Erarbeitung maßgeschneiderter Argumentationsketten & USP-Geschichten für die für Sie 

maßgeblichen Schlüsselpositionen. 
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● Flexibel angepasst an Ihr Angebot und Ihre Zielbranche – zum Beispiel für: 
○ Geschäftsführung / C-Level: Fokus auf Unternehmenswachstum, Strategie, ROI 

& Risikominimierung. 
○ Marketing & Vertrieb: Fokus auf Leadgenerierung, Conversion-Raten, 

Pipeline-Füllung & Vertriebseffizienz. 
○ Produktion / Operations / IT: Fokus auf Prozessoptimierung, Praxistauglichkeit, 

Systemkompatibilität & Entlastung im Tagesgeschäft. 
○ Finanzen / Einkauf: Fokus auf Kosteneffizienz, Einsparpotenziale & messbare 

Rentabilität. 
● Einwandbehandlung und Nutzenargumentation direkt für das Telemarketing und die 

Kaltakquise. 

Baustein 3: LIVE-Adressselektion & Datenvalidierung 
● Direkte Übersetzung des erarbeiteten ICPs in konkrete Datenkriterien. 
● LIVE-Durchführung der Adressselektion während des Workshops in unserer 

Profi-Datenbank. 
● Transparenter Einblick in das Potenzial Ihres Zielmarktes und Qualitätscheck der 

Zieladressen. 

3. Ihr Mehrwert & Sofort-Ergebnis 

 

Was Sie vor dem Workshop haben Was Sie nach 3 Stunden Workshop haben 

  

Unscharfe 
Zielgruppenbeschreibung 

Glasklares Ideal Customer Profile (ICP) 

Standard-Pitch für alle 
Ansprechpartner 

Zielgerichtete USP-Stories für Ihre spezifischen 
Entscheiderrollen (Marketing, Vertrieb, Produktion, 
C-Level, etc.) 

Fehlende oder veraltete 
Kontaktdaten 

500 geprüfte, kostenlose B2B-Adressen für Ihren 
sofortigen Vertriebsstart 
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4. Der Bonus: 500 B2B-Adressen inklusive! 

Damit Sie nach dem Workshop direkt in die Umsetzung gehen können, schenken wir Ihnen 500 
hochwertige B2B-Adressen, selektiert nach Ihren individuellen ICP-Kriterien aus dem 
Workshop. 

● Passgenaue Zielkontakte für Ihr Vertriebsteam oder Ihr Telemarketing. 
● Hohe Datenqualität für maximale Erfolgsquoten bei der Erstansprache. 
● Wert des Bonus: Mehrere hundert Euro – im Workshop-Preis von 499,00 € komplett 

enthalten! 

5. Über triveo Telemarketing 

triveo Telemarketing ist Ihr spezialisierter Partner für professionelle 
B2B-Neukundengewinnung, Telemarketing und qualifizierte Leadgenerierung. Mit jahrelanger 
Erfahrung unterstützen wir Unternehmen dabei, vertriebliche Prozesse zu optimieren, die 
richtigen Entscheider zu erreichen und nachhaltig mehr Abschlüsse zu erzielen. 

Jetzt Workshop buchen & durchstarten! 
Sichern Sie sich Ihren Wunschtermin für den 3-stündigen ICP Workshop inklusive der 500 
Gratis-Adressen. 
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